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Tầm nhìn: Chúng tôi mong muốn trở thành một công ty tốt sẽ tồn tại

trong 102 năm.

Chúng tôi hình dung rằng khách hàng của mình sẽ gặp gỡ, làm việc và sinh sống tại Tập đoàn Alibaba.

• Tầm nhìn của chúng tôi cho năm tài chính 2036 là phục vụ 2 tỷ người tiêu dùng toàn cầu, giúp 10 

triệu doanh nghiệp kinh doanh có lãi và tạo ra 100 triệu việc làm.

Hơn 20 năm phát triển & đổi mới

• Tập đoàn Alibaba được thành lập vào năm 1999 bởi 18 người tiên phong đứng đầu là Jack Ma, cựu giáo viên tiếng Anh đến từ Hàng

Châu, Trung Quốc.

• Một trong những công ty thương mại trực tuyến và di động lớn nhất trên thế giới.

• Hơn 10 triệu doanh nghiệp vừa và nhỏ và hơn 180.000 thương hiệu hiện đang hoạt động trên các nền tảng của Tập đoàn.

| Tổng quan về Alibaba.com

Hệ sinh thái Alibaba

Sứ mệnh: Làm cho việc kinh doanh trở nên dễ dàng ở bất cứ đâu.



Đơn vị kinh doanh đầu tiên của Tập đoàn Alibaba
Với 24 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực thương mại điện tử B2B, Alibaba.com là một nền 

tảng thương mại trực tuyến xuyên biên giới B2B quốc tế chuyên nghiệp toàn cầu.

01. Số lượng người mua

• 300 triệu+ người mua đã đăng ký

• Hơn 26 triệu người mua đang hoạt động

02. Số lượng nhà cung cấp

• Hơn 230.000 nhà cung cấp vàng

• Hơn 40 ngành hàng

03. Sự toàn cầu hoá

• Bao phủ hơn 200 quốc gia/khu vực

• Hơn 400.000 người mua hoạt động mỗi ngày

04. Đa dạng danh mục hàng hoá

• Hơn 5.900 danh mục sản phẩm

• 200 triệu+ danh sách sản phẩm

| Những con số tiêu biểu của Alibaba.com

| Tổng quan về Alibaba.com



| Tại sao lãnh đạo doanh nghiệp cần tham gia?

Khoá đào tạo thiết kế độc quyền

Giảng viên quốc tế có sức ảnh hưởng và kinh nghiệm nhất

chuyến tham tham quan khuôn viên Trụ sở chính của Tập đoàn Alibaba

chuyến thăm công ty của Nhà cung cấp Trung Quốc (CGS) của Alibaba.com

hội thảo hoạch định chiến lược kinh doanh

đêm nghỉ ở khách sạn tiêu chuẩn

Dự án bao gồm

Đây là chuyến huấn luyện đỉnh cao quy tụ những chủ doanh nghiệp xuất khẩu giỏi nhất khu vực Châu Á Thái Bình Dương.

Trong 4 ngày 3 đêm, bạn sẽ được tham quan trụ sở toàn cầu của Tập đoàn Alibaba và nhận hơn 10 khóa học độc quyền và thiết kế riêng cho

doanh nghiệp từ chính phủ Trung Quốc, trụ sở Alibaba.com, lãnh đạo doanh nghiệp Trung Quốc, và các chuyên gia thương mại điện tử toàn

cầu, v.v. chúng tôi sẽ chia sẻ những bí quyết giúp bạn tăng trưởng kinh doanh vào năm 2023!



| 6 Lợi ích từ chương trình

02. Trải nghiệm tham quan kinh doanh mới
• Ghé thăm trụ sở toàn cầu của Tập đoàn Alibaba tại Hàng 

Châu (hơn 2 triệu mét vuông);

• Trải nghiệm Thái Cực truyền thống của Trung Quốc và tìm 

hiểu về trí tuệ kinh doanh cổ điển tại Vườn Thái Cực Thiền 

do Jack Ma và Lý Liên Kiệt đồng sáng lập;

01. Cơ hội kinh doanh mới
• Các quan chức Trung Quốc chia sẻ về “Xu hướng Thương 

mại: Thị trường Trung Quốc vs Thị trường Đông Nam Á”;

• Đội ngũ quản lý của Alibaba.com chia sẻ về "Xu hướng 

mua hàng của người mua quốc tế và cơ hội của nhà cung 

cấp";

03. Tư duy mới
• Thương mại số và Cuộc cách mạng tư duy thương mại 

điện tử;

04. Giải pháp mới
• Các chuyến thăm quan công ty của Nhà cung cấp Trung 

Quốc (CGS) cấp cao của Alibaba.com và học hỏi các chiến 

lược kinh doanh của họ trong năm mới;

• Nắm bắt kiến thức về quản lý kinh doanh, xây dựng đội 

ngũ, xây dựng chiến lược, lập kế hoạch và nghiên cứu câu 

chuyện thành công;

05. Công cụ mới
• Nâng cấp dịch vụ thành viên: giải thích các lợi ích thành 

viên độc quyền của Nhà Cung Cấp Đã Được Xác Minh;

• Nâng cấp sản phẩm & dịch vụ: Tiếp thị kỹ thuật số + Nền

tảng phát trực tiếp (Livestream);

06. Tương lai mới
• Tìm hiểu xu hướng kinh doanh từ bên ngoài: giao tiếp với 

các doanh nhân xuất sắc của Trung Quốc và các chuyên 

gia của nền tảng;

• Lập kế hoạch cho kinh doanh từ bên trong: cùng lên kế 

hoạch kinh doanh cho năm mới bằng các công cụ tiên tiến;



Tham quan trung tâm triển lãm dữ liệu Pavilion No.9
• Là khu vực trung tâm đón tiếp các nguyên thủ quốc gia trong thời gian diễn ra G20, triển lãm dữ 

liệu tại Pavilion no. 9 thể hiện quá trình phát triển kinh doanh của Tập đoàn Alibaba trong 20 

năm qua trên 4 lĩnh vực cốt lõi là thương mại điện tử, tài chính, hậu cần và công nghệ;

Trải nghiệm văn hóa truyền thống Trung Quốc tại Vườn Thái Cực Thiền
• Vườn Thái Cực Thiền là một câu lạc bộ tư nhân với chủ đề Thái Cực, do Jack Ma và Lý Liên Kiệt đồng sáng lập.

• Trong Vườn Thiền, chúng ta sẽ tham gia hoạt động ”Luyện Thái cực quyền" và học cách quản lý kinh doanh mới thông 

qua sự kết hợp giữa văn hóa truyền thống Trung Quốc và nền kinh tế Internet đang phát triển nhanh chóng;

Tham quan đêm Tây Hồ Hàng Châu 
Sau bữa tối, xe sẽ đưa quý khách dọc theo Tây Hồ để trải nghiệm vẻ đẹp của Hồ Tây, một trong mười 

danh lam thắng cảnh hàng đầu của Trung Quốc.

Tham quan trụ sở toàn cầu của Tập đoàn Alibaba
• Tham quan trụ sở toàn cầu của Tập đoàn Alibaba tại Hàng Châu, với tổng diện tích 2,01 triệu mét vuông, là 

khuôn viên lớn nhất của Tập đoàn Alibaba trên thế giới;

• Tại đây, doanh nghiệp không chỉ được chụp ảnh tại các điểm tham quan với đầy đủ hương vị của văn hóa 

Alibaba, mà còn được trải nghiệm cuộc sống năng động, hiệu quả, xanh và thông minh của nhân viên Alibaba;

| Điểm qua cốt lõi khoá học 01



| Điểm qua cốt lõi khoá học 02

Giải thích các cơ hội thương mại mới tại Khu thí điểm tích hợp 

thương mại điện tử xuyên biên giới Hàng Châu
• Khu thí điểm tích hợp Hàng Châu cho thương mại điện tử xuyên biên giới là một trung tâm 

đổi mới, trung tâm dịch vụ và trung tâm dữ liệu lớn cho hoạt động kinh doanh thương mại 

điện tử xuyên biên giới của Trung Quốc.

• Chúng tôi sẽ mời các nhà lãnh đạo chính phủ của Khu vực thí điểm chia sẻ tại chỗ về các cơ 

hội kinh doanh mới giữa Trung Quốc và Khu vực Châu Á Thái Bình Dương.

Bí Quyết Tăng Trưởng Kinh Doanh Năm 2023

Là lãnh đạo của một công ty xuất khẩu, bạn cần phải có định hướng chiến lược rõ ràng cho 

doanh nghiệp và lên kế hoạch một cách thực tế và khoa học, để tạo ra những bước đột phá 

về lợi nhuận, khách hàng, tổ chức, phát triển sản phẩm, v.v.

Thăm thực địa các Nhà cung cấp Trung Quốc tiên tiến của

Alibaba.com
• Các chuyến thăm thực địa tới công ty của các Nhà cung cấp Toàn cầu Trung Quốc. Lắng

nghe chia sẻ kinh nghiệm thành công của các lãnh đạo doanh nghiệp về quản lý đội ngũ và

vận hành nền tảng.

• Chúng tôi sẽ sử dụng định dạng học tập “tham quan công ty + chia sẻ chủ đề + đối thoại

quản lý" để giúp quý doanh nghiệp học hỏi từ các doanh nhân Trung Quốc.
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Giới thiệu về các lợi ích dành riêng cho Nhà cung cấp đã được xác minh

• Nhà cung cấp được xác minh là gói thành viên của dịch vụ nền tảng nhằm thể hiện tốt hơn khả năng kinh doanh 

của nhà cung cấp với người mua toàn cầu, với các lợi ích độc quyền nhằm giúp nhà cung cấp có thêm niềm tin và 

tạo ra nhiều cơ hội kinh doanh chất lượng cao hơn để tạo điều kiện thuận lợi cho các giao dịch kinh doanh.

• Chúng tôi sẽ mời các chuyên gia từ trụ sở chính của Alibaba.com để giải thích các quyền và lợi ích độc quyền của 

Nhà cung cấp đã được xác minh.

Giới thiệu về các công cụ tiếp thị số trên nền tảng

• KWA là sản phẩm quảng cáo dựa trên kết quả của Alibaba.com. Thông qua đặt giá thầu thời gian 

thực, nó có thể làm cho sản phẩm của bạn nổi bật trong cùng danh mục và nhận được nhiều cơ hội 

hiển thị hơn cũng như lưu lượng truy cập chính xác;

• Chúng tôi sẽ mời các chuyên gia từ Alibaba.com và các nhà quản lý quốc gia để giải thích sâu về giá 

trị và công dụng của các sản phẩm KWA cũng như các sản phẩm quảng cáo thương hiệu khác;

Giới thiệu về Giải pháp phát trực tiếp trên Alibaba.com

• Là một kênh mới để thu hút và chuyển đổi lưu lượng truy cập trong thời kỳ đại dịch, phát trực tiếp 

sẽ là một trong những công cụ quan trọng để các nhà cung cấp ở Châu Á Thái Bình Dương đạt được 

mức tăng trưởng mới. Chúng tôi sẽ mời người đứng đầu bộ phận kinh doanh đa phương tiện của 

Alibaba.com để giải thích xu hướng và chia sẻ cách cải thiện hiệu suất phát trực tiếp.



| Nhóm giảng viên 1: Chuyên gia chiến lược tăng trưởng thương mại

• Vận hành nhiều tài khoản, nhiều danh mục trên 

Alibaba.com, với sản phẩm chính là trang sức, đèn LED, 

hàng thương mại,..

• 16 năm kinh nghiệm tìm nguồn cung ứng, 15 năm kinh 

nghiệm ngoại thương và 12 năm kinh nghiệm bán hàng 

với Alibaba.com.

• Chuyên đàm phán đơn hàng cho các thương hiệu quốc tế 

và người mua lớn, đồng thời cung cấp dịch vụ tìm nguồn 

cung ứng cho nhiều thương hiệu nước ngoài.

• Giảng viên duy nhất với hàng chục ngàn người hâm mộ 

là người mua ở nước ngoài trên Facebook và YouTube.

Egyptian Mark Savannah

• Là giảng viên Vàng của chương trình GET toàn cầu, cô 

đã đi đến 36 quốc gia để chia sẻ kinh nghiệm của mình 

cho người mua và người bán nước ngoài.

• Giảng viên được chứng nhận của  Alibaba.com, Học viện 

Taobao, Lazada, Shopify, Tiktok.

• Cô có hơn 1 triệu người theo dõi trên Tiktok và là đối tác 

chiến lược của nhiều nền tảng truyền thông xã hội.

• Vận hành nhiều tài khoản trên Alibaba.com, bao gồm 

các sản phẩm xây dựng, chiết xuất thực vật, máy móc 

nông nghiệp, điện tử viễn thông, nhà cửa và vườn tược.

• Tiến hành đào tạo nội bộ cho các công ty trong danh 

sách Fortune 500 như Vivo Mobile, Suntech và thậm chí 

cả các công ty nước ngoài như Cargill để giúp giải quyết 

các thách thức thương mại điện tử xuyên biên giới và 

thúc đẩy tăng trưởng.

• Trong thời gian dịch bệnh, lượng khách truy cập và hỏi 

hàng vẫn đứng top 10 trong ngành. Với số lượng yêu 

cầu tăng đáng kể 360% so với trước đại dịch, công ty có 

tốc độ tăng trưởng nhanh chóng từ 0 lên 10 triệu đô la 

trong 2 năm!

• Chuyên gia ưu tú của Viện nghiên cứu Thương mại điện tử 

Bộ Thương mại Trung Quốc

• Đồng sáng lập Singapore Global E-Commerce Hub Pte., Ltd

• Ông đã chia sẻ kinh nghiệm Thương mại điện tử của mình 

với các nhà cung cấp từ Israel, Nga, Canada, Hoa Kỳ, 

Malaysia, Singapore, Việt Nam, Thái Lan và Thổ Nhĩ Kỳ.

• Năm 2017, ông được mời làm giảng viên cho chương trình 

Đào tạo Thương mại điện tử xuyên biên giới (B200) của 

Liên hiệp quốc dành cho các nước đang phát triển.

Steven Zheng

Khuyến cáo

Đối với mỗi chuyển đào tạo Alibaba.com Dream Trip, chúng tôi sẽ mời một trong 

các giảng viên trên trang này theo số lượng khách mời và trình bày bài phát biểu 

về ”Chiến lược tăng trưởng ngoại thương".



| Nhóm giảng viên 2: Cao thủ thương mại quốc tế CGS

Sarah Wu

• CEO của Hangzhou Satay Technology Co.
• 18 năm CGS của Alibaba.com
• Nữ lãnh đạo trẻ nhất của ngành công nghiệp quốc phòng 

Trung Quốc
• Thành thạo trong việc phát triển, khai thác, duy trì các khách 

hàng quan trọng, cũng như tạo ra một hệ thống dịch vụ 
khách hàng dựa trên vị trí độc quyền. Tập trung vào việc 
cung cấp các sản phẩm chống trộm và chống hư hại cho các 
thương hiệu cao cấp bao gồm Macy's của Hoa Kỳ, Tập đoàn 
Tjmaxx, Marks & Spencer, LV, GUCCI, v.v.

• Vào năm 2019, với tư cách là một người chưa có kinh nghiệm 
về ngoại thương truyền thống, cô ấy đã đạt được mốc doanh 
thu hàng ngày 3.8 tỷ thông qua phát trực tiếp trên 
Alibaba.com, tạo 100 đơn hàng thông qua phát trực tiếp 
trong 1 phút..

• Đồng sáng lập Công ty TNHH Công nghệ Chiết Giang 
HangKong

• Công ty chỉ mất hai năm để đạt được hiệu suất hơn 380 tỷ 
từ Alibaba.com. Trong giai đoạn đầu kinh doanh cùng 
Alibaba.com, công ty đạt doanh thu 100 tỷ trong vòng 10 
tháng sau khi lên sàn; hiện tại có hơn 10 tài khoản Nhà 
cung cấp đã được xác minh.

• Dẫn dắt công ty đạt tốc độ tăng trưởng nhanh trong nhiều 
hạng mục khác nhau. Các sản phẩm chính bao gồm nhà 
thông minh, thể thao và giải trí, sản phẩm ngoài trời, sản 
phẩm ô tô, v.v.

• Chiến thắng tại các sự kiện khuyến mãi lớn nhất của 
Alibaba.com (Super Sep. & Mar Expo), xây dựng đội ngũ, 
cải tiến hiệu quả quy trình để tăng gấp đôi tốc độ tăng 
trưởng kinh doanh.

Xiaoqing Liu Chủ đề chia sẻ：
Bí quyết đạt 380 tỷ trong 2 năm

Chủ đề chia sẻ：
Xây dựng và quản lý đội ngũ thương mại điện tử

Hình ảnh thật của công tyChúng ta sẽ đến thăm Văn phòng mới



| Nhóm giảng viên 3: Đội ngũ quản lý Alibaba.com

Devin
Giám đốc quản lý
danh mục Alibaba.com

Yolanda Wang

Phó Tổng Giám đốc
Alibaba.com Khu vực
Chiết Giang

Đội ngũ quản lý của Alibaba.com và các chuyên gia trong ngành sẽ mang đến cho chúng ta thông tin mới nhất, cập nhật nhất và chất lượng tốt nhất về sự 

phát triển của nền tảng và hoạch định chiến lược kinh doanh, đồng thời cung cấp những diễn giải chuyên sâu về kế hoạch dành cho nền tảng, giải pháp tối 

ưu lưu lượng truy cập, tài nguyên và dịch vụ, v.v. để giúp doanh nghiệp tăng trưởng thông qua thương mại trực tuyến.

Rocky Lu

Giám đốc quốc gia
của Alibaba.com Ấn
Độ và Pakistan

Roger Luo

Giám đốc 
Alibaba.com
Khu vực Châu Á 
Thái Bình Dương

Amora Zhao

Trưởng nhóm kinh 
doanh đa phương 
tiện của Alibaba.com

Peter Gao

Giám đốc Trung tâm
Tiếp thị Alibaba.com
Khu vực Chiết Giang



| Chương trình đào tạo
NGÀY THỜI GIAN NỘI DUNG KHOÁ HỌC

NGÀY 1

23 tháng 5 (Thứ Ba)

13:00-17:30 Nhận phòng tại khách sạn

17:30-19:00 Bữa tối chào mừng

19:00-20:00 Lễ khai mạc

NGÀY 2

24 tháng 5 (Thứ Tư)

Địa điểm: Cơ sở 

Alibaba Xixi & Vườn 

Thái Cực Thiền

9:30-10:00 Ghé thăm Tập đoàn Alibaba - Cơ sở Xixi

10:00-11:00
Khóa 01:

Giới thiệu triển lãm dữ liệu Alibaba Pavilion No 9

11:00-11:40
Khóa 02:

Giới thiệu về kinh doanh & văn hóa của Alibaba

11:40-12:30 Ăn trưa tại căng tin cơ sở Xixi

12:30-16:00

Khóa 03:

Trải nghiệm văn hóa truyền thống tại 

vườn Thái Cực Thiền

16:00-16:40

Khóa 04:

Chuyên gia chia sẻ về chương trình thí điểm 

khu thương mại tự do

16:40-19:00 Ăn tối

19:00-20:30 Dạo đêm Tây Hồ bằng xe buýt

Nội dung đào tạo sẽ được điều chỉnh dựa trên tình hình thực tế, Alibaba.com có quyền giải thích cuối cùng về nội dung chương trình.

NGÀY THỜI GIAN NỘI DUNG KHOÁ HỌC

NGÀY 3

25 tháng 5 

(Thứ Năm)

Địa điểm: 

Cơ sở Alibaba 

Binjiang

9:00-10:00 Tham quan Tập đoàn Alibaba-Cơ sở Bin Jiang

10:00-11:30
Khóa 05:

Kế hoạch chiến lược cho năm tài chính mới của Alibaba.com

11:30-12:30 Ăn trưa tại cơ sở Binjiang

12:30-15:00
Khóa 06:

Thăm quan doanh nghiệp B2B CGS xuyên biên giới Trung Quốc số 1

15:00-17:30
Khóa 07:

Thăm quan doanh nghiệp B2B CGS xuyên biên giới Trung Quốc số 2

17:30-19:00 Ăn tối: Quán cà phê tại cơ sở Binjiang.

19:00-21:00

Khóa 8:

Nghiên cứu tình huống và Hội thảo 

Hoạch định chiến lược kinh doanh năm 2023 (Phần 1)

NGÀY 4

26 tháng 5 

(Thứ Sáu)

Địa điểm: 

Cơ sở Alibaba 

Binjiang

9:00-11:00

Khóa 9:

Chia sẻ và Hội thảo 

Hoạch định chiến lược kinh doanh năm 2023 (Phần 2)

11:00-11:40
Khóa 10:

Giải pháp phát trực tiếp của Alibaba.com

11:40-13:00 Bữa trưa: Quán cà phê tại cơ sở Binjiang.

13:00-15:00
Khóa 11:

Chiến lược tăng trưởng ngoại thương

15:00-16:00
Khóa 12:

Giới thiệu Nhà cung cấp đã được xác minh & MKT kỹ thuật số

16:00-16:40 Lễ tốt nghiệp

16:40 Kết thúc buổi lễ và trở về



Chia sẻ chiến lược tăng trưởng 
thương mại

Chia sẻ kinh doanh giữa những 
thành viên tham gia

Lễ bế mạc

Thăm quan trụ sở toàn cầu của Alibaba Vườn Thái Cực Thiền Chuyến thăm thực địa CGS cấp cao

| Hình ảnh những khóa Dream Trip trước



| Tổng quan về giá trị đào tạo Dream Camp của Alibaba.com

Giá trị dự án：

STT Nội dung dịch vụ Số lượng Giá trị ($)

1 Tham quan khuôn viên trụ sở tập đoàn Alibaba 2 lần 420

2 Trải nghiệm văn hóa truyền thống tại vườn Thái Cực Thiền 1 lần 80

3 Thăm doanh nghiệp B2B CGS của Trung Quốc 2 lần 1460

4 Chia sẻ từ giảng viên giàu kinh nghiệm 10 diễn giả 2650

5 Hội thảo kế hoạch tăng trưởng kinh doanh năm 2023 1 lần 450

6 Lưu trú khách sạn tiêu chuẩn 3 đêm 250

7 Ẩm thực Trung Hoa (sáng, trưa, tối) 9 bữa 150

8 Xe buýt đưa đón 3 ngày 40

9 Tổng cộng（4 ngày 3 đêm） 5500

Dự án trị giá $5500, Alibaba.com hỗ trợ mức giá chỉ $2200 mỗi thành viên tham gia

Alibaba.com bảo lưu quyền giải thích cuối cùng về giá trị và giá bán của dự án.




